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“Een sterk netwerk dankzij Enterprise Europe Networ K”

In de vergaderzalen van Devan Chemicals wordenadknemers herinnerd aan de
‘fundamenten van de toekomst.” Met stip op 1: “iveiite en creativiteit stuwen de
ontwikkeling en groei van ons bedrijf.” De kmo Ritnse kan terecht bij het IWT om die
ambities ook op internationaal vlak waar te maken.

Devan Chemicalsis een 30 jaar oud familiebedrijf met een veeatigterknemers. Het levert
producten met toegevoegde waarde voor de textidind. Bedrijfsleider Patrice
Vandendaele: “Onze core business is onderzoek pramtucten die het textielopperviak
beschermen of modificeren. Dat kan gaan om bratrdgers die werken door middel van
nanotechnologie, om antibacteriéle

middelen tegen bijvoorbeeld zweetgeur, of om miapstiles die bij het openbreken een
parfumgeur verspreiden of helende vitaminen aargane op een wonde die moeilijk heelt."

Sector vol mogelijkheden

Via het IWT stapte Devan in het Enterprise Europstwérk (toen nog IRC). Het IWT
lanceert oproepen van Vlaamse bedrijven in dit agtwzodat ze in contact komen met
interessante buitenlandse partners: “Voor wie béziget onderzoek, is een goed netwerk
onmisbaar”, getuigt Vandendaele. “Als kmo moet ennen meegenieten van de
technologische realisaties van collega’s. Devankindankbaar gebruik van de synergie die
ontstaat tussen interne en externe R&D. Zo ontse@at/ruchtbare kruisbestuiving.”

Schotse partner

Eén van de Europese partners die Devan een meeervheden, is het Schotse Luminous
Technologies (LTL). LTL produceert fotofluorescemigmenten en concentraten die licht
absorberen en weer afgeven: “Deze technologiejzeriier handig voor een bedrijf als het
onze”, vertelt Vandendaele. “We kunnen ze gebruiken

om stoffen te ontwikkelen die licht uitstralen, den dat er een andere lichtbron aanwezig
hoeft te zijn. Die zijn bruikbaar voor veiligheidsHij of voor het aangeven van viuchtwegen.
Ook voor zeilboten die 's nachts varen, kan dezshrtelogie de veiligheid drastisch
vergroten.” Volgens Vandendaele gaat Devan zelfamtief op zoek naar mogelijke partners,
“maar vaak blijkt dat onze visies te ver uit elkéiggen, of dat bepaalde bedrijven niet op
zoek zijn naar samenwerking. Het IWT daarenteggh de profielen van andere bedrijven
naast het onze en doet een eerste schifting. Hgt ok de voortgang van de contacten
nauwgezet op, samen met de



Enterprise Europe netwerkpartner uit de regio vetnamder bedrijf. Op die manier vergroot
de slaagkans. Wie via het Enterprise Europe Networdvatiepartners wil

vinden, moet zijn dossier goed voorbereiden, zoddéede administratie je daarom boven het
hoofd groeit. Als potentiéle partners dan met gllkaaontact komen, hebben ze dus meteen
een solide basis om te starten. Dat is een onfljidamordeel.”



